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Mit Batterieladen und - testen attraktive Zusatzumsatze generieren

Entgegen der weit verbreiteten ,Geiz ist geil*-Mentalitat, mochten wir [hnen heute eine Idee bzw. Dienstleistung
vorstellen, die es lhnen ermdglicht, ohne zusatzlichen Arbeitsaufwand attraktive Zusatzertrage zu generieren.

Das Problem

Nicht nur Kurzstreckenfahrer haben vollkommen unzureichend geladene Batterien im Fahrzeug. Im Sinne

von Zuverlassigkeit und Alltagstauglichkeit sind das tickende Zeitbomben. Kommt ein Fahrzeug in die Werkstatt
sollte es selbstverstandlich sein, dass die Batterie getestet wird. Ein Kundendienst ist nur mit Priifung eines der
storanfalligsten Aggregate komplett!

Batterien arbeiten in einem Spektrum von etwa 11,7 bis 12,8 Volt. Unterhalb einer Spannung von 12,4 Volt beginnt
der zerstorerische Prozess der Sulfatierung. Bereits bei einer Spannung von 12,0 Volt betragt der Ladezustand
nur noch 25%. Solche Ladezustande sind mehr die Regel als die Ausnahme.

Bei derartigen Batteriespannungen gibt es speziell bei niedrigen Temperaturen keine Startsicherheit.

12,0 bis 12,4 Volt sind die unterste Grenze bei der spatestens ein Ladevorgang in der Werkstatt

vollzogen werden sollte.

Warum also nicht kostenpflichtig nachladen!

Die L6sung

Der Argus Batterietester und das CTEK 25 Ampere Ladegerat mit Hebebiihnenhalter sind die optimalen
Hilfsmittel fur Ihre Werkstatt. Berechnen Sie z. B. nur € 5,00 flr testen und laden, so haben sich die beiden
Gerate bereits nach wenigen Monaten amortisiert.

Ein Rechenbeispiel verdeutlicht Innen hierbei eindrucksvoll, dass Sie die Anschaffung der beiden Gerate
nach kirzester Zeit refinanziert haben:

Argus AA 500PWP € 429,00

+ CTEK MXS25000HH € 309,00

= Anschaffungskosten €738,00

Wenn Sie also nur 3 x taglich fiir testen und laden € 5,00 verrechnen, hat sich der Kauf der beiden
Gerate bereits nach 10 Wochen refinanziert. Zusatzlich konnen Sie so rund € 15,00 am Tag bzw.
€ 3000,- im Jahr verdienen!

Auferdem bietet sich fur Sie die einmalige Chance erheblich mehr Batterien zu verkaufen (Auswertungen
beim ADAC haben ergeben, dass auf 100 Batterietests 13 Verkaufe kommen), wenn Sie einen Batterietest
in lhre Inspektionsroutine einbauen!

Aktives Anbieten von Batterietesten und laden bringt zusatzlichen Umsatz und garantiert lhnen zudem
zufriedene und bestens gerustete Kunden!

Legen Sie also eine Rechnungsposition in lhrer EDV an:

,Batterie laden und konditionieren 5,- Euro”
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